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 *�سابيع
محاور ال��نامج 

(الفصول ) 

ا�حاور الفرعية لل��نامج 

 (عناصر ا�حاضرة)

 01�سبوع 

 �ول :  مدخل إ�� التفاوض ا�حور 

 والمفاوضات الدولية

 مفهوم التفاوض والتفاوض الدو�� -1

 الفرق ب�ن التفاوض والمساومة والوساطة والتحكيم -2

 أهمية التفاوض -3

 02�سبوع 
 �ول :  مدخل إ�� التفاوض ا�حور 

 والمفاوضات الدولية

 خصائص التفاوض -4

 ميادين التفاوض والمفاوضات -1

 03�سبوع 

مكونات عملية مبادئ و: ا�حور الثا�ي

 التفاوض

 مبادئ التفاوض -1

 (الموقف التفاو��ي، أطراف مكونات عملية التفاوض -2

التفاوض، القضية التفاوضية، الهدف التفاو��ي، البيئة 

 التفاوضية)

 04�سبوع 

 مرحلة ما قبل العملية التفاوضية -1 : مراحل عملية التفاوضا�حور الثالث

 مرحلة ا�جلسات التفاوضية -2

 ��اية التفاوض -3

 05�سبوع 

:  أنواع التفاوض ا�حور الرا�ع

 والمفاوضات

 اتفاق لصا�ح الطرف�ن -1

 مكسب لأحد �طراف وخسارة للطرف �خر -2

 التفاوض �ستكشا�� -3

 التفاوض التسكي�ي -4

 تفاوض التأث�� �� طرف ثالث -5

 تفاوض الوسيط -6

  للتفاوضIKELتصنيف الباحث  -7

 06�سبوع 

:  اس��اتيجيات وسياسات خامس الا�حور 

 التفاوض

اس��اتيجيات من�ج المص�حة المش��كة (الت�امل، تطو�ر  -1

التعاون ا�حا��، �عميق العلاقة القائمة، توسيع نطاق 

 التعاون )

اس��اتيجيات من�ج الصراع (�ستن�اف، التشتيت، الغزو  -2



 المنظم، التدم�� الذا�ي)

 07�سبوع 
:  اس��اتيجيات وسياسات خامس الا�حور 

 التفاوض

 اس��اتيجيات التفاوض �� التسو�ق التجاري  -1

 سياسات التفاوض -2

 08�سبوع 

 مناورات بداية التفاوض (�فتتاح) -1 : المناورات التفاوضيةسادس الا�حور 

 مناورات المرحلة الوسطى من التفاوض -2

 مناورات ��اية التفاوض -3

 09�سبوع 

 مصادر القوة �� التفاوض التجاري  -1 : القوة التفاوضيةسا�ع الا�حور 

 المصادر ال�خصية للقوة -2

 أنماط المفاوض�ن -3

 10�سبوع 

 مفهوم لغة ا�جسد -1 �� التفاوض: لغة ا�جسد ثامن الا�حور 

 أهمية لغة ا�جسد �� التفاوض -2

 عناصر لغة ا�جسد -3

 11�سبوع 

  �� : تقنيات �قناعتاسع الا�حور 

 التفاوض

 مفهوم �قناع -1

 عناصر العملية �قناعية -2

 نماذج التأث�� و�قناع -3

 تقنيات �قناع -4

 12�سبوع 

: صنع الصفقات �� بيئة عاشر الا�حور 

  أجنبية

 م�ان المفاوضات -1

 زمن المفاوضات -2

 اللغة المستخدمة �� المفاوضات -3

 فر�ق التفاوض -4

 مسودة المفاوضات -5

 13�سبوع 

أثر العامل الثقا�� : حادي عشر الا�حور 

 ع�� التفاوض

 مفهوم الثقافة -1

 يالبعد الثقا�� �� عملية التفاوض الدول  -2

 أساليب التفاوض حسب الثقافات -3

 14�سبوع 

: خصائص ومواصفات ثا�ي عشر الا�حور 

 المفاوض ا�ح��ف

 أخطاء يقع ف��ا المفاوض -1

 خصائص المفاوض الموضوعية وال�خصية -2

 أسباب نجاح المفاوض�ن -3
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