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 : بيع المرابحةالرابعالفرع 
 :ثلاثة أقسام رئيسية وهي إلىتنقسم البيوع باعتبار كيفية تحديد الثمن 

 ؛حد وسط لىإوينتهي النقاش عادة  ،بيع المساومة: وهو البيع الذي يتم فيه تحديد الثمن بطريقة المناقشة 
  تى الزيادة على ما أعطى المساوم الأول، وهكذا حبيع المزايدة: ويتحدد فيه الثمن الذي يريده البائع، بطريقة

 ؛يبلغ الحد الذي يرضى به، أو يستقر الحال على ثمن معين وهو الثمن الذي ينقطع عليه السوق 
  بيع الأمانة: ويتم تحديد الثمن انطلاقا من الأمانة التي يوكل اليها أحد العاقدين العاقد الآخر، وينقسممم بدوره

 :إلى
 بيع السملعة بسمعر يقل عن التفلفة، أي بيع السملعة بخسمارة معينة، بحيا تباع بمبلغ  بيع الوضميعة: وهو

 ؛أقل من ثمنها الأصلي أو تفلفة الشراء
  بيع التولية: وهو بيع السممملعة بالثمن الأصممملي الذي تم الشمممراء به، أو بيعها بتفلفة الشمممراء بدون زيادة أو

 ؛نقصان
  الفرعمن هذا  الدرسبيع المرابحة: وهو مقصود. 
 تعريف بيع المرابحةأولا: 

II ع ربح معلوم،م البيع بمثل رأس المالأي  هي بيع السلعة بثمنها التي قامت به :اصطلاحا. تعريف بيع المرابحة 
 رابحة قائم على:مإذن تعريف بيع ال

 ؛وجود بيعة أولى وثمن أول معلوم 
 ؛وجود بيعة ثانية وثمن ثاني أفبر من الثمن الأول 
  ؛الربح لطرفي العقدمعلومية 
  ما على التفصممممممممممميل فيقول  أن يكون  إماالربح على الجملة فيقول اشمممممممممممتريتها بعشمممممممممممرة وتربحني دينارين، وا 

ما بنسبة  ؛تربحني دينار لفل عشرة أو نحوه، أي إما بمقدار مقطع محدد، وا 
   ثمن  لعدم وجودليس على التبرعات مثل الهبة أو الإرا و على المعاوضممممات  اأن يكون التملك الأول قائم

 أول.
 شروط بيع المرابحةثانيا: 
ما يشممممترط في  يهافتحل بما تحل بها البيوع وتحرم بما تحرم بها البيوع، لهذا فإنه يشممممترط  المرابحة من البيوع 

 البيوع بصفة عامة أما شروطها الخاصة فنتناولها في البنود التالية:
  ،بما في ذلك المصمممممممممممروفات، ويشممممممممممممل ذلك ما يتحمله البائع أن يكون الثمن الأول معلوما  للمشمممممممممممتري الثاني

 البيوع؛للحصول على السلعة، وما يزيد في قيمتها، لأن العلم بالثمن شرط في صحة 
   ؛ثمن الشراء إلىأن يكون الربح معلوما  للبائع والمشتري، محددا  بالمقدار أو بالنسبة 
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   بجنسمممممممممه من أموال الربا، لأن المرابحة بيع بالثمن الأول  أن يكون المبيع عرضممممممممما  مقابل نقود ولا يكون مقابلا
ذا حصلت الزيادة في الأموال الربوية تفون ربا  لا ربحا ، وبمع  ؛ةنى آخر لا يصح بيع النقود مرابحوزيادة وا 

  أن يكون العقد الأول صمممممممممممحيحا ، فإذا كان العقد الأول فاسمممممممممممدا  كانت المرابحة مير جائزة، وربح بيع المرابحة
 مرتبط به.

 أنواع بيع المرابحة: ثالثا
 نوعين هما: إلىتنقسم المرابحة 

I . وهي المذكورة آنفا وهي البيع بمثل الثمن الأول وزيادة معلومة. البسيطةالمرابحة : 
II .دة وتطلق عليها ع ،: وسممممممممممميت مركبة لأنها معاملة مركبة من وعد بالشممممممممممراء و بيع بالمرابحةالمرابحة المركبة

تسمممميات منها المرابحة ل مر بالشمممراء والمرابحة بالوعد بالشمممراء وبيع المواعدة على المرابحة وهذه التسمممميات كلها 
 وتسمممى أيضمما المرابحة المصممرفية لاسممتعمالها ،بإتمام عملية الشممراء المشممتري  منبثقة من الوعد المقدم من الطرف

من اسمممتعمله بهذا الشمممكلبالمرابحة ل مر بالشمممراءت هو الدكتور سمممامي في المصمممارف، وهو مصمممطلح حديا وأول 
وفي  ،مؤسممسممة مالية إسمملامية إلى ماوهي تتمثل في تقدم شممخ  ، 1976-1973ين  اهحمود في رسممالته للدكتور 

صمممفات محددة تحديدا دقيقا يحددها الشمممخ  الأول وعلى اطالبا منه شمممراء سممملعة معينة بمو  امصمممرف تفون الغالب 
الوعد من قبله بشمممممممراء السممممممملعة مرابحة بزيادة متفق عليها وبعد ذلك يقوم المصمممممممرف بشمممممممراء تلك السممممممملعة أسممممممماس 

 لىإويمتلفها ومن ثم يقوم بعرضممممممممممممها على العميل الذي أمر بالشممممممممممممراء، ويمكن تعريفها أيضمممممممممممما ب ن يتقدم العميل 
ك اس الوعد منه بالشممراء تلالمصممرف وعلى أسمم إلىالمصممرف طالبا منه شممراء سمملعة محددة بالوصممف الذي يقدمه 

 .السلعة فعلا مرابحة بالنسبة التي يتفقان عليها ويدفع الثمن مقسط حسب إمكانياته
 استخدام المصارف الإسلامية لعقد المرابحةرابعا: 
مر بالشمراء أحد صميغ الاسمتثمار والتمويل الرئيسمة التي تطبقها المصمارف الإسملامية، تعتبر بيوع المرابحة ل  
 من سهولة التطبيق والربح ذو الضمان العالي. اأحيانا تعتبر الصيغة الوحيدة في بعضها لما فيهبل 

I .تستخدم المصارف الإسلامية عقد بيع المرابحة والمقصود بها آلية استخدام المصارف الإسلامية لعقد المرابحة :
 وفق أسلوبين هما: ،مرابحةالهنا المرابحة المصرفية أي المركبة بين وعد بالشراء وبيع 

لزم الوعد الموقع بين المصرف الإسلامي والعميل الطرفين : وهنا ي  المرابحة للأمر بالشراء مع إلزام الوعد  -1
وفق الشممروط  ،ثم يبيعها للعميل من اقتناء المصممرف الإسمملامي للسمملعة المطلوبة ،على إتمام تنفيذ ما تم الوعد به

ها وهذه المرابحة تقوم ب، وفق ما تم الاتفاق عليه، السمممممممممممممملعة وتسممممممممممممممديد ثمنهامع إلزام العميل بشممممممممممممممراء ، المطلوبة
 .لتجنب تفدس السلعة نتيجة نكو  العميل عن العملية، المصارف الإسلامية

: وفي همذا النوع يبقى الوعمد الممذكور آنفما مجرد وعمد وللزبون المرابحمة للأمر بمالشممممممممممممممراء دون إلزام الوعمد -2
 الوعد. لزامإبعض المصارف الإسلامية لتجنب شبهة  اوهذه المرابحة تقوم به، عنه الخيار في تنفيذه أو العدول
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 في الشكل التالي: ويمكننا اختصار آلية استخدام المصارف الإسلامية لعقد المرابحة
 آلية استخدام المصارف الإسلامية لعقد المرابحة

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 : البيع المؤجلالخامسالفرع 
 تعريف البيع المؤجلأولا: 

I :فع الثمن أي أضميف د، البيع المؤجل هو البيع الذي يكون دفع الثمن فيه مؤجلا. تعريف البيع المؤجل اصطلاحا
 ، ونستنتج أن بيع الاجل هو:فهنا المبيع معجل والثمن مؤجل ،الأجل أي مدة مستقبلية إلى

 من جملة البيوع فيقع عليه ما يقع على البيع عامة؛ 
 جل الثمن؛ؤ يقدم في هذا البيع المثمن وي 
  البيع، الأجل وثمن المبيع وطريقة التسديد نفيا للمنازعة؛يحدد في هذا 
  ن وجد تشمممممابه بينهما في وجه في مقابل الأجل، و  يكون  سمممممعر الأجل أنيختلف البيع الآجل عن الربا، وا 

 ، أما البيع الاجل فالمبيع سلعة والزيادة ثمن.أن الربا هي زيادة من جنس ما أعطى بينهما هو الفرق 
 لأجلشروط بيع ا: ثانيا
 يقوم بيع الأجل على أركان البيع عامة وله من الشروط ما يخت  به خاصة نوجزها فيما يلي: 

 التي لا يجوز بيع بعضمممممها ببعض بالأجل أي ، تفون السممممملعة المباعة وثمنها من الاصمممممناف الربوية ألا
 ؛وجوب اختلاف المال الذي يتم مبادلته عاجلا عن المال الآجل

 ؛ت جيل الثمن 
  ؛المبيعتسليم 
 وتحسب المدة من وقت تسليم المبيع. :أن تفون المدة معلومة وقت العقد 
 صور البيع المؤجلرابع ا: 

 للبيع الآجل أربعة صور، صورتان من حيا السعر وصورتان من حيا طريقة التسديد:

 بائع السلعة المصرف
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 شراء السلعة من العميل الى المصرف. طلب.1
 شراء السلعة من المصرف ودفع ثمنها حالا..2
 تملك المصرف السلعة..3
 بيع السلعة مرابحة للعميل إما آجلا أو عاجلا أو بالتقسيط )حسب الاتفاق(..4
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I . :صورتينعلى  هيصور البيع الآجل من حيث السعر: 
ادة في أو سممعر السمموق دون زي: أن يبيع البائع سمملعته بالسممعر الحالي وهو السممعر اليومي الصممورة الأولى -1

 .الثمن
وحدة  110، وحاضرا وحدة نقدية نقدا 100: أن يجعل البائع لسلعته سعرين فيقول سعرها الصورة الثانية -2

 .نقدية لمدة سنة
 II . على صورتين هي: التسديدصور البيع الآجل من حيث طريقة 

وهو  ،أجل على أن يكون دفع وتسممممممممديد ثمنها على أقسمممممممماط إلى: أن يبيع البائع سمممممممملعته الصممممممممورة الأولى -1
 .المعروف ببيع التقسيط

 كلية في تاريخ محدد.أجل على أن يكون دفع ثمنها  إلى: أن يبيع السلعة الصورة الثانية -2
 :ت بش ن البيع بالتقسيط2/6/ 51ولقد جاء في قرار مجمع الفقه الإسلامي التابع لمنظمة المؤتمر رقم ب

جل سممممواء بحيا ترتبط بالأ ،فوائد التقسمممميط مفصممممولة عن الثمن الحال   أن تفون لا يجوز شممممرع ا في بيع الأجل -1
 ؛اتفق العاقدان على نسبة الفائدة أم ربطاها بالفائدة السائدة

زامه أي زيادة على الدين بشممممرط فلا يجوز إل ،إذا ت خر المشممممتري المدين في دفع الأقسمممماط عن الموعد المحدد-2
 ؛سابق أو بدون شرط، لأن ذلك ربا محرم

لا حق للبائع في الاحتفاظ بملفية المبيع بعد البيع، ولفن يجوز للبائع أن يشمممممممترط على المشمممممممتري رهن المبيع -3
 حقه في استيفاء الأقساط المؤجلة.عنده لضمان 

 


